[image: image1.jpg]l‘-\

% REMIX
W Czech Republic






RE/MAX podporuje malé a střední podnikání
/Praha, 6. 6. 2011/ Realitní síť RE/MAX přichází na trh s novým programem podpory malých a středních podnikatelů.  Součástí balíčku je řada výhod, ale především i exkluzivní sleva pro rozjezd nového podnikání v oblasti realit. 

Síť RE/MAX funguje systémem franšízy. Každý zájemce, který se rozhodne otevřít si svou realitní kancelář, má díky franšízingovému systému řadu výhod oproti konkurenci. „Bohužel řada lidí v České republice stále neví, co mají za koupi franšízingové licence očekávat. Nezbytné je prozkoumat systém, na kterém je daná franšíza založena a důkladně ověřit, co za své prostředky dostanu a budu dostávat,“ říká David Krajný, prezident společnosti RE/MAX.

Systém franšízy poskytuje svobodu majiteli a zároveň podporu a výhody silné značky v oblasti realit. Nový program realitní sítě RE/MAX na podporu malých a středních podnikatelů - Business Incubator, poskytuje zájemci kompletní zaškolení, pomoc s rozjezdem podnikání a mimořádnou slevu spojenou s pořízením franšízy. Dále pak asistenci marketingového specialisty s uvedením kanceláře na trh a v neposlední řadě unikátní podmínky u dodavatelů, aby počáteční investice byla co nejmenší. 
Při výběru správné franšízy je důležité klást důraz i na její silné zázemí v Evropě. Existuje mnoho franšíz silných ve Spojených státech nebo v Číně, které ale v Evropě vůbec nejsou a u těch lze předpokládat, že si nebudou moci velké investice dovolit. 

„Zatímco u nových firem z deseti startupů přežijí dvě, u nás z nových kanceláří přežije osmdesát procent,“ vysvětluje Krajný.
V době realitní krize v České republice klesal trh v průměru o 8%, ale síť RE/MAX  rostla meziročně o 30%. Z výsledků nezávislé studie společnosti PHD Network* vyplývá, že značka RE/MAX je nejznámější značkou na tuzemském trhu. Kanceláře RE/MAX poskytují služby klientům v sedmdesáti sedmi městech po celé zemi. Počet nemovitostí, které nabízí více než 1 200 makléřů je necelých 17 000, což je nejvíce na trhu. „V RE/MAXu nejste nikdy sám, představte si, že když chcete prodat nemovitost, můžete se obrátit na 1 200 makléřů, kteří vám s prodejem, pronájmem mohou v České republice pomoci a pokud se jedná o poptávku nebo nabídku ze zahraničí, máte k dispozici celý svět, protože jsme skoro všude,“ dodává Krajný. 

Společnost RE/MAX se odlišuje od ostatních hráčů na tuzemském trhu i díky svému know-how. Síť má nastavený motivační systém odměňování, etický kodex a prodejní standardy, které poskytují ochranu klientovi. 

*Průzkum: měření povědomí o značce a image značky, PHD network, 2008 - 2010

O společnosti RE/MAX:

Společnost RE/MAX působí na českém trhu od roku 2005. Disponuje 132 otevřenými kancelářemi s více než 1 200 makléřů, v nabídce má necelých 17 000 nemovitostí. Společnost RE/MAX byla založena roku 1973 v americkém Denveru a dnes je leaderem na světovém trhu s nemovitostmi. Pracuje formou frančízingu. Společnost RE/MAX má 7 000 kanceláří, právně a finančně nezávislých subjektů situovaných v 72 zemích světa. RE/MAX je zkratkou pro Real Estate Maximum a vyjadřuje tak hlavní moto společnosti – maximální služby pro majitele realitních kanceláří, realitní makléře a zákazníky. 

Další informace naleznete na webových stránkách www.remax-czech.cz nebo kontaktujte:  

Barbora Martinovič 

limelight PR, Plaská 11, 150 00 Praha 5 
GSM: +420 604 185 774
e-mail: barbora.martinovic@limelight.cz
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